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Petrobras:
Acordo
Estrategico

Contrato inclui gerenciamento das areas de estocagem
e entregas pelo sistema just in time.

A Confab e a Petrobras assinaram, em abril, contrato para
fornecimento de tubos de aco para utilizagdo em pogos de
petroleo e gas (Oil Country Tubular Goods - OCTG). Através
desse contrato, no valor de 267 milhoes de reais, a Confab de-
vera atender a demanda da Petrobras de tubos de 13 %, 20 e 30
polegadas, por um periodo de cinco anos.

Segundo o diretor vice-presidente executivo da Confab,
Ricardo Juan Pedro Soler, o contrato deve responder por 15 a
20% das vendas da empresa nos proximos cinco anos. Nesta
primeira etapa, a Confab montara uma area de estocagem
proxima a unidade da Petrobras em Macaé (R]). No futuro,
isso sera estendido também as outras unidades do cliente.

O principal objetivo da Confab, ao assumir a administragao
dos estoques de tubos da Petrobras, é propiciar um atendimen-
to melhor e imediato as necessidades do cliente. O natural au-
mento dos custos com a implantagdo dessa estrutura de aten-
dimento sera compensado pela reduc¢io dos custos da cadeia
produtiva. “Com melhor planejamento, eliminag¢io de esto-
ques intermediarios e aumento na eficiéncia da producio, de-
vemos ter uma significativa redu¢io de custos”, afirma Soler.

Continua nas paginas 4 e 5

A Confab colocara a disposicio da Petrobras o seu know how em

V  gerenciamento de estoques pelo sistema just in time.

Petroleo e Gas
Sao Temas de
Dois Eventos

Confab serd um dos
patrocinadores do
Congresso Mundial e da
Rio Oil & Gas Expo.

Os olhos da industria mun-
dial de petroleo e gas estardo
voltados para o Rio de

°eSde

Janeiro entre os dias 1
setembro. A cidade abrira as
portas do Riocentro para
dois eventos: 17° Congresso
Mundial de Petréleo e a 112
Rio Oil & Gas Expo. Os or-

ganizadores esperam 35 mil
visitantes.

Este ano, o tema do Congres-
so Mundial de Petroleo sera
“A industria de petroleo: ex-
celéncia e responsabilidade
ao servir a sociedade”. Essa €
a primeira vez que o Brasil
sedia 0 mais importante
evento da industria mundial
de petroleo e gas.

Realizada simultaneamente
com o congresso, a Rio Oil
& Gas devera bater todos os
recordes em termos de
tamanho, nimero de exposi-
tores e de visitantes. Cerca de
800 expositores deverdo ocu-
par quatro pavilhdes do Rio-
centro. A Confab estara pre-
sente representando o Grupo
Tenaris. A empresa estara no
estande C2, rua C, pavilhio 4.

Continua na pagina 3
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Distribuidores Atendem a
Todo o Brasil

Selecionados com rigor, distribuidores contribuem
para agregar valor ao negdcio.

A Confab iniciou a parceria
com distribuidores em 1974,
com o objetivo de agregar
maior valor ao negocio atra-
vés do fornecimento de pro-
dutos e servigos aos diversos
clientes espalhados por todo
o Brasil. O sistema implanta-
do tem permitido, por exem-
plo, a entrega de tubos com
maior agilidade, gragas aos
estoques dos distribuidores.
Segundo a assessora comercial
Maria da Graga Correia, “os
distribuidores mantém esto-
ques por regido, atingindo
areas as quais ndao temos
acesso rapido”.

Segundo o gerente de vendas
— Mercado Interno Petroéleo,
Petroquimica, Gas e Distribui-
¢do, Luiz Tadeu Valéncio, “a
Confab procura estreitar o
relacionamento com os dis-
tribuidores através de encon-
tros nos quais discutem-se a
estratégia do negocio das

r
A Tadeu: identificando
oportunidades junto com

os distribuidores.

duas partes, assim como
oportunidades de melhoria
em produtos e servicos e
também de crescimento”.

“Esse relacionamento é mar-
cado por interesse e cresci-
mento mutuos. Alguns dos
distribuidores comegaram a
parceria conosco ainda pe-
quenos e hoje detém uma
consideravel fatia do merca-
do”, diz a assistente de ven-
das Ménica Volodka.

Ferramenta e-business

J4 tem nome a nova tecnolo-
gia que esta sendo adotada
pela Confab: Sistema WEB
de Vendas. Com essa ferra-
menta, os distribuidores po-
derdo, através da internet,
acessar as informagoes sobre
estoques da Confab. Isso lhes
permitira fazer reservas, co-
locar e fazer acompanhamen-
to de pedidos.

Monica Volodka diz que o
sistema vai facilitar e agilizar
o processo de compra. “Quan-
do apresentamos o sistema
para os distribuidores, eles
ficaram muito entusiasmados.
Segundo eles, a Confab é a
primeira empresa a disponibi-

2 ConfabBrasil

lizar esse tipo de ferramenta
para distribuidores”. Na ava-
liagdo de Nilson Sa, da area de
Marketing Communications
e um dos responsaveis pelo
projeto, “havera um ganho
também na qualidade do ser-
vigo prestado aos distribui-
dores”.

Como acessar o site

O sistema esta disponivel no
endereco www.confab.com.br,
com o nome “Sistema de
Vendas pela Web”. Para aces-
sa-lo o usuario devera estar
registrado e autorizado em
um dos portais das empresas
do grupo Tenaris (sistema
“i-login”).

A

Graga e Monica: parceria agiliza atendimento aos clientes

de regioes distantes.

Os distribuidores

A Confab tem atualmente cinco distribuidores: A¢otubo -
Industria e Comércio Ltda. (diretor comercial: José Antonio
Ribamar Bassi), Imefer Industrial e Mercantil de Ferragens
Ltda. (diretor comercial: Wilson Arjonas), Tubos Ipiranga
Importacdo e Exportagio Ltda. (diretor comercial:
Alexandre Plassa), Sanko - Sider Comércio, Importagio e
Exportagio de Produtos Sidertrgicos Ltda. (diretor comer-
cial: Marcio Andrade Bonilho) e Gerdau S/A (diretor
comercial: Roberto Pinho).

Com 70 filiais em todo o territério nacional, a Gerdau é o
mais recente parceiro da Confab no mercado de distribui-
¢do. Em maio, cerca de 40 empregados da empresa estive-
ram visitando as instala¢des da Confab e da Soco-Ril do
Brasil. “Eles vieram conhecer nossos produtos e processos
de fabricacio e revestimento de tubos”, explica Monica
Volodka.

Os visitantes da Gerdau: preparando-se para trabalbar

VY com os produtos da Confab.




Experts do Setor se
Encontram no Rio

Autoridades e profissionais das empresas lideres do

segmento de petrdleo e gés estdo entre os conferencistas.

A Em setembro, a industria mundial de petréleo e gas concentrard sua atengdo no Rio de Janeiro.

Continuacdo da capa

O Comité Organizador Bra-
sileiro do 17° Congresso
Mundial de Petroleo prevé a
participagdo de mais de 20
empresas lideres do setor.
Presidentes das gigantes pe-
troliferas estdo entre os con-
ferencistas confirmados, en-
tre os quais destacam-se o
presidente e o secretario-geral
da Opep, Rilwanu Lukman e
Ali Rodriguez Araque, respec-
tivamente, e os CEOS David
J. O'Reilly, da Chevron
Texaco, Abdallah S. Jum'ah,
da Saudi Aramco, e Alfonso
Cortina, da Repsol-YPE. O
presidente da Petrobras,
Francisco Gros, ¢ o diretor-
geral da ANP, Sebastido do
Rego Barros, sio alguns dos
conferencistas brasileiros.
Além disso, cerca de trés mil
executivos, 250 estudantes e
350 jornalistas de aproxima-

177 WORLD

PETROLELIM
CONGRESS

damente 90 paises deverdo
participar do evento.

Um dos destaques do Con-
gresso € o WPC Excellence
Awards. Destinado a empre-
sas, instituicoes e organiza-
¢des publicas ou privadas do
setor de petroleo, o prémio
sera concedido nas categorias
Exceléncia Tecnologica e
Responsabilidade Social. Os
trabalhos apresentados serdo
julgados por dois comités in-
ternacionais de especialistas
da area. As empresas vence-
doras apresentardo seus pro-
jetos durante o Congresso.

O Brasil concorreu com
Turquia, Franca, Ira,
Indonésia e Egito para sediar
0 17° Congresso Mundial de
Petréleo. Na avaliagio do
presidente do Comité Orga-
nizador Brasileiro, Jodo
Carlos de Luca, “a recente
abertura do mercado a novos
investidores, o grande desen-
volvimento da industria
brasileira de petroleo e gas e
sua capacitagio tecnologica
no segmento offshore, alia-
dos ao crescente potencial do
mercado interno, sdo alguns
dos fatores que levaram a
op¢io pelo Brasil”.

Exposicao acontece a cada

dois anos

O Instituto Brasileiro de Petroleo e Gas (IBP) promove
Rio Oil & Gas Expo desde 1982. Desde entido, o evento
tem ganhado for¢a e hoje € considerado a maior feira da

América Latina. Este ano, os organizadores esperam re-

ceber mais de 35 mil visitantes.

Ha varios anos, a Confab tem marcado presenga nesse

evento, dentro da sua estratégia de buscar maior proxi-

midade com os clientes, além de ser uma oportunidade

para novos contatos.

Saneamento
Tem Eventos
Simultaneos

Confab estara presente
no estande 103 da
FENASAN.

Com o patrocinio da Asso-
cia¢do Brasileira de Engenha-
ria Sanitaria e Ambiental
(ABES), a Fagga Eventos e a
Rai Group estdo organizando
a Fitma Aquatech Brazil 2002,
que acontecera entre os dias
27 € 29 de agosto. Os profis-
sionais da area de saneamen-
to terdo a oportunidade de
participar de outros dois
eventos simultancos: a Feira
Nacional de Materiais e
Equipamentos para Sanea-
mento (FENASAN) e o XIII
Encontro Técnico da Asso-
ciag¢do dos Engenheiros da
SABESP (AESABESP).

A Confab estara expondo
seus produtos e servigos des-
tinados ao mercado de sanea-
mento no estande de niimero
103, localizado ao lado do es-
tande da secretaria da
AESABESP. A FENASAN
tem conquistado a crescente
adesio das empresas mais
representativas do saneamen-
to nos setores de consultoria,
construgio civil e fabricaciao
de equipamentos.

ConfabBrasil 3



Acordo Assegura Beneficios

Significativos para a Petrobras

A empresa otimizard sua logistica, com menores
custos financeiros e de manutencdo de estoques,
além de atendimento mais rapido.

Continuagdo da capa

Entre as vantagens para a
Petrobras esta a otimizagao
da logistica de recebimento
dos tubos, com a redugio dos
custos financeiros e de manu-
tengdo de estoques e do tem-
po de fornecimento. Além
disso, ha uma maior flexibili-
dade na entrega do material
a unidade requisitante da
Petrobras. Com relagio ao
custo total da cadeia de supri-
mento (supply chain), estima-
se um potencial de redugio
da ordem de 20%, represen-
tando, desta forma, um aper-
feicoamento no relacionamen-
to da Petrobras com seus for-
necedores.

Padrao de qualidade

Para o gerente de e-Procure-
ment da Petrobras, Paulo
Afonso dos Santos, além da
redugdo dos custos da cadeia
produtiva, esse acordo permi-
te a Petrobras igualar-se as
maiores empresas petroliferas
do mundo que, h4 anos, fa-
zem parcerias com seus prin-
cipais fornecedores, os chama-
dos key suppliers. “Essas em-
presas sa0 nossas concorren-
tes e precisamos competir nas
mesmas condi¢des”, diz ele.

No exterior, a Petrobras tem
experiéncia na formagio de
parcerias com outras empre-
sas na area de E&P, como a
multinacional Texaco, que
opera e controla equipamen-
tos para a companhia brasi-
leira na costa oeste da Africa.

Segundo Paulo, ha uma ex-
pectativa de que esse acordo
favoreca uma relagio de
maior colaboragio entre a
Confab e a Petrobras. Na
avaliagdo do gerente, a for-
magio da alianga foi facilita-
da pelo fato da Confab ser
uma empresa nacional e re-
conhecida internacionalmen-
te por seu padrio de qualida-
de em produtos e servigos.
Além disso, as duas empresas
tém um histérico de a¢des
conjuntas em desenvolvimen-
to tecnologico.

O relacionamento comercial
entre a Petrobras e a Confab
inclui fornecimentos impor-
tantes, como os tubos utiliza-
dos na construgio do gaso-
duto Bolivia-Brasil e equipa-
mentos industriais para as re-
finarias.

As areas de estocagem

Com a instalagio das areas
de estocagem junto a
Petrobras, a Confab garante
a entrega dos tubos pelo sis-
tema just in time. Isso lhe
permite consolidar sua es-
tratégia de ndo apenas forne-
cer tubos, mas servigos. Em
breve, a primeira area entrara

em operag¢do na Bacia de
Campos, em Macae (R]),
que responde por 80% da
produgio nacional de petro-
leo. As proximas deverido ser
implantadas em Sao Mateus
(ES), Jacuipe (BA),
Japaratuba (SE) e Mossor6
(RN).

Assinatura de Contrato
Reune Executivos

Durante a assinatura do contrato, realizada na sede da
Petrobras, no Rio de Janeiro (R]), a Confab foi representa-
da pelo diretor vice-presidente executivo, Ricardo Soler;
pelo diretor da Divisdo de Tubos, Tulio Chipoletti; e pelo
gerente comercial da drea de OCTG e Servicos, José Rey
Méndez. Pela Petrobras estiveram presentes o diretor de
Exploracdo e Producio, José Coutinho Barbosa; o diretor
da area de Servigos, Irani Carlos Varella; o diretor gerente
de E&P Corporativo, Carlos Alberto Pereira de Oliveira; o
gerente executivo de Materiais, Luis Fernando Mendonga
Frutuoso; o gerente de Contratacio de Bens e Servicos de
E&P, Demarco Epifanio; o gerente de e-Procurement,
Paulo Afonso dos Santos; e o gerente de Sourcing e
Aliangas Estratégicas, Paulo César Costa.

Tulio Chipoletti, José Coutinho Barbosa, Irani Carlos Varella e

¥ Ricardo Soler durante a assinatura do contrato.

Servicos Tenaris

Dentre os servicos oferecidos pelo Grupo Tenaris,
destacam-se:

Gerenciamento just in time e de acessorios
Preparagio de materiais para running

Assisténcia técnica e de campo
Desenho de pogos

P&D / Desenvolvimento de produtos customizados
* Servicos complementares (reparos em tubos; coleta e re-
ciclagem de protetores de rosca e tubos)

4 ConfabBrasil



Grupo Tem Experiéncia

Consolidada

Ao assinar o acordo estraté-
gico com a Petrobras, a
Confab langou mio da expe-
riéncia adquirida pelo Grupo
Tenaris em outras negocia-
¢oes desse tipo. Alguns exem-
plos sdo os acordos com
Pemex (México), Exxon
(Noruega), Repsol-YPF
(Argentina, Venezuela,
Bolivia, Equador, Indonésia e
Libia), Chevron Texaco
(Argentina, Canada, Europa,
Venezuela e Nigéria) e AGIP
(Italia, Azerbaijao e Egito).

O acordo assinado com a
Pemex em 1995 teve a par-
ticipagdo de José Rey
Méndez, hoje gerente co-
mercial da area de OCTG e
Servigos da Confab. Segundo
ele, esse acordo tem sido
muito bem-sucedido e € pare-
cido com o da Petrobras. “A
estratégia do grupo é cada
vez mais direcionada no sen-
tido de agregar servigos aos
nossos fornecimentos, permi-
tindo que os nossos clientes
possam concentrar esfor¢os
no seu negocio principal”,
explica.

O gerente de vendas da area
de OCTG e Servigos, Sérgio
Batista dos Santos, também
tem experiéncia na adminis-
tragido de contratos de longo

prazo. Um exemplo ¢ o acor-
do assinado com a Petronas
Carigali, da Malasia. Para
ele, “essa parceria é um mar-
co no relacionamento comer-
cial das duas empresas pois,
além de ser uma prova irre-
futavel da confianca da
Petrobras na Confab, repre-
senta uma mudanca cultural
importante”.

Na linha de frente, adminis-
trando a filial Macaé, estara
Marcelo Tinoco. “A
Petrobras é um dos nossos
maiores clientes e uma das
maiores empresas petroliferas
do mundo, com presenca em
varios continentes. Com o
know-how do Grupo Tenaris
iremos assegurar o0 sucesso
deste importante acordo”,
afirma.

Marcelo teve participagio di-
reta na produg¢io dos tubos
para o gasoduto Bolivia-
Brasil, trabalhando na area
de Manufatura. Além disso,
ele tem vasta experiéncia na
area de Marketing Estratégi-
co e esta concluindo o curso
de Pos-graduagio Executiva
em Petroleo da COPPE/UFR],
cujo objetivo é capacitar
profissionais para planejar e
decidir com seguranga ques-
toes relacionadas ao setor.

A Uma das reunioes entre representantes da Petrobras e da Confab:

Luiz Fernando Araiijo Santos, Marcelo Tinoco, Délio Rodrigues da

Silva, Sonia Lorencetti, José Rey Méndez, Geraldo César do Espirito

Santo Nadaes e Sérgio Batista dos Santos.

Tenaris & Petroleiras

Acordos de Longo Prazo

Aliancas Mundiais e Regionais & Stocking Programs

Phillips
Mundial

Pemex
México
Exxon
Noruega

Enterprise
Mundial

Pluspetrol
Bolivia e Peru

Perez Companc
Argentina, Peru e Venezuela

Sincor
Venezuela

Shell

Tailandia e Nigéria

Occidental
Equador, Peru e Oman

Tecpetrol
Argentina e Venezuela

Ameriven
Venezuela

Mobil

Guiné Equatorial

Repsol-YPF
Argentina, Venezuela,
Bolivia, Equador,
Indonésia e Libia

Chevron Texaco
Argentina, Canada, Europa,
Venezuela e Nigéria

Lasmo

Venezuela

Agip

Italia, Azerbaijio e Egito

Frame Agreements & Ordens de Compra em Aberto

Adma/Adco
E.A. U

Mobil

UK e Nigéria
Exxon
Malasia

Maersk
Qatar

Statoil
Noruega

Rig Club

Azerbaijao

Carigali

Malasia

Koc
Kuwait

.

Petrozuata/Conoco
Venezuela

Amerada Hess
Malasia

Murphy Oil

Malasia

Santa Fe Energy

Malasia

Itochu/Santos
Australia

Nippon Oil

Malasia

Chevron (Vinson)
UK

Os Numeros da Pemex

Dentro do acordo com a Pemex, a Tenaris, através da Tamsa,

entrega uma média mensal de 70 diferentes produtos, que

variam de acordo com o tipo de tubo, aco, diAmetros e ex-

tremidades. O cliente conta com trés armazéns e cinco es-

critorios regionais distribuidos estrategicamente de acordo

com a sua necessidade. Os nimeros médios mensais do con-

trato incluem:

Prestagio de servicos a 15 pogos na regido marinha

(offshore), 22 pogos na regido norte e 22 pogos na regido sul

390 viagens aos pogos (com entrega na boca do pogo)

120 pedidos de entrega

7 mil toneladas embarcadas

ConfabBrasil 5



Confab Cumpre o Seu Papel
na Expansao da Aracruz

Planta de evaporac¢do é a maior do mundo em area
de troca térmica, instalada em fabrica de celulose.

A Aracruz Celulose, localiza-
da no Espirito Santo, con-
cluiu a construgio da sua ter-
ceira planta de celulose, cha-
mada Fabrica C, na qual fo-
ram investidos cerca de 800
milhoes de dolares, um dos
maiores investimentos priva-
dos em curso no Brasil. A
Confab participou do projeto
através da fabricagio, comis-
sionamento, montagem e
partida da maior planta de
evapora¢io do mundo em
area de troca térmica, insta-
lada em fabrica de celulose.

Em 19 meses, a Confab entre-
gou o sistema de evaporacio,
no qual utilizou tecnologia
da US Filter/HPD, dos
Estados Unidos. Esse é o pri-
meiro sistema com sete efei-
tos a produzir licor negro
concentrado a 80% de soli-
dos secos com vapor de baixa
pressdo. O sistema atingiu a
performance esperada ja na
partida, com alguns ajustes
insignificantes para um em-
preendimento desse porte.

O contrato EPC
(Engineering, Procurement
and Construction) incluiu 39

O papel social

equipamentos — evaporado-
res, condensador de superfi-
cie, torre de resfriamento,
tanques de armazenagem,
coluna de processo, trocado-
res de calor e vasos de pres-
sao, entre outros.

“Essa obra consolida o nome
da Confab como fornecedor
de equipamentos e servigos
agregados”, afirma o gerente
geral de Contratos, Luis
Fazanaro. Segundo o gerente
de engenharia de processos
para Celulose e Papel, Paulo
Prado, “preco, tecnologia e
assisténcia técnica foram os
nossos diferenciais diante
das outras grandes empresas
que participaram da concor-
réncia”.

As equipes da Aracruz res-
ponsaveis pelo projeto da
Fabrica C procuraram nos
mercados nacional e interna-
cional as melhores alternati-
vas no que diz respeito a as-
pectos como qualidade do
produto final, racionalizagio
de atividades, reducdo de
custos e de prazos de exe-
cugdo nas diferentes etapas
da obra.

A geragio de empregos, durante toda a fase de construcio,

foi um dos grandes destaques do empreendimento. Mais de

80% do pessoal contratado para trabalhar nas obras da

Fabrica C eram da propria regido. Durante a fase de cons-

trugdo, o empreendimento gerou mais de 11,5 mil empre-

gos. Somente no canteiro da Confab, cerca de 600 pessoas

trabalharam nas fases de pico do empreendimento.

A Confab e os demais fornecedores do empreendimento

também participaram do apoio dado pela Aracruz a aldeia

indigena de Comboios, localizada proximo a cidade de

Aracruz, onde esta a unidade da empresa. A verba doada

foi utilizada na constru¢do de uma escola para as criangas

da aldeia.
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A A planta de evaporacio fornecida pela Confab contribuira para

tornar a Fabrica C um novo padrdo para fabricas de celulose.

Escolhidos os seus parceiros
e iniciados os trabalhos, a
Aracruz iniciou a realizagio
bimestral dos chamados align
meetings, nos quais todos os
envolvidos discutiam o anda-
mento da obra, as melhorias
possiveis e as acdes que deve-
riam ser tomadas. “O resul-
tado desses encontros foi sur-
preendente. Todos os forne-
cedores tinham uma visio
global do empreendimento, o
que facilitou o cumprimento

dos prazos estipulados”, afir-
ma Fazanaro.

“Temos certeza de que o cara-
ter tecnologico inovador € o
prazo de execu¢do do empre-
endimento vio tornar a Fabri-
ca C um marco e definir um
novo padrio para fabricas de
celulose em todo o mundo”,
assegura o diretor de Enge-
nharia e Projetos da Aracruz
Celulose, Renato Guéron. A
Fabrica C tera 120 mil m?.

As etapas do fornecimento

Devido a complexidade do
empreendimento, cada etapa
do fornecimento dos equipa-
mentos foi rigorosamente
acompanhada para cumprir
os compromissos assumidos
com o cliente. Todos os
equipamentos seguiram para
Aracruz desmontados. O
transporte foi feito através de
rodovias e rios, terminando no
porto da Aracruz (Portocel).

As etapas de construgio civil
e montagem eletromecinica
foram executadas por empre-
sas contratadas e acompa-
nhadas por profissionais da
Confab. O comissionamento
e a entrada em operagio
foram coordenados pela
equipe de engenharia de
processos da Confab e da US
Filter/HPD.



Anuncio da Confab divulga
empreendimento

A partir de julho, a revista
Visdo Econdmica estara veicu-
lando um antncio sobre a par-

ticipagao da Confab no em-

o con feh oo

Expansaa do complesa mdustnal sracne Celulose
A Comfab estd cumprndo o seu papel

preendimento da Aracruz
Celulose. Confira um dos
anuncios abaixo.

Confab

s Loy

Expansao atendera aumento

da demanda

A amplia¢io da capacidade de
produ¢io da Aracruz em 700
mil toneladas anuais visa aten-
der a0 aumento previsto da
demanda mundial por celu-
lose branqueada de eucalipto.
A Fabrica C reafirmara a posi-
¢do da empresa como a maior
produtora mundial de celulose
branqueada de eucalipto, com

uma capacidade total de dois
milhoes de toneladas.

Além de garantir niveis mais
elevados de eficiéncia e com-
petitividade, a Fabrica C tam-
bém viabilizara um superavit
de 26 MW de energia elétrica
para a Aracruz.

Noticias Tenaris

Nas Portas da Ford Ranger

Em janeiro deste ano, a Siderca iniciou a produg¢io da barra de
impacto das portas de todos os modelos da pick-up Ford
Ranger, veiculo com forte presenga no mercado local e que é
exportado para o México e paises da América do Sul, entre os
quais o Brasil.

A Ford Motors da Argentina confiou novamente na capacidade
da Divisdo SiderCar da Siderca para o desenvolvimento deste
tipo de peca, reafirmando um vinculo iniciado ha seis anos
com o fornecimento das barras de impacto das portas do mo-
delo Escort. Essa peca faz parte do esquema de seguranga pas-
siva dos veiculos. Durante os choques laterais, sua missdo €
restringir a deformagdo das portas e evitar desta maneira o im-
pacto direto sobre o corpo dos passageiros.

TT Participa de Conferéncia
Européia

A Techint Technologies, através da Unidade de Negocios de
Fundigio, estara presente a 7* European Electric Steelmaking
Conferenced®Expo, organizada pela Associazione Italiana di
Metallurgia (AIM). Serdo apresentados quatro trabalhos: De-
senvolvimento de praticas operacionais flexiveis para produzir
aco com a Consteel — processo EAF na planta ORI Martin;
Aumento da produtividade na planta de ago da Dalmine
através da aplicagdo de tecnologias elétrica e quimica inovado-
ras; Economia de energia e de eletrodos de grafite na planta
ORI Martin; e Resultados operacionais obtidos na Davsteel
EAF, através do uso de tecnologias da Techint.

Tenaris Assina Contrato com a
BG Group

O Grupo BG encomendou a Tenaris cerca de oito mil tonela-
das de tubos line pipe sem costura e servigos para o Projeto
Juno. A Tenaris ira fabricar tubos de 3, 6, 8, 12 € 16 polegadas
de diametro e grau X60 — com revestimento tripla camada de
polipropileno anti-corrosivo e revestimento de isolamento tér-
mico e curvas revestidas 4PP — e instalara os protetores de
anodo.

O Projeto Juno € um desenvolvimento conjunto de cinco cam-
pos de gas (Whittle, Wollaston, Apollo, Artemis e Minerva) ao
sul do Mar do Norte. Os proprietarios do campo e da infra-
estrutura existentes — BP, BG e Amerada Hess — concor-
daram em trabalhar com uma equipe conjunta para desen-
volver esses campos simultaneamente.

O BG esta planejando o primeiro campo de gas no final de
2002. O Grupo BG ¢ o principal envolvido no gerenciamento e
suprimento dos mercados de gas existentes e em desenvolvi-
mento no mundo.
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Confab Expoe Tanques em
Feira do Setor

A Confab participou, em
junho, da Feira Internacional
de Postos de Servigos e Lojas
de Conveniéncia. O evento
teve a participagio de 58 em-
presas, entre distribuidores
de combustiveis e fornecedo-
res de produtos e servigos
para postos de servicos e lo-
jas de conveniéncia. A
Confab ¢ lider do mercado
brasileiro no fornecimento de
tanques subterraneos. A em-
presa também ¢ tradicional
fabricante de tanques aéreos
com diversas capacidades.

A feira — considerada a
maior do setor na América
Latina — ofereceu aos expo-
sitores uma oportunidade
para langar produtos e ser-
vigos, além de estar em con-
tato com antigos e potenciais

Tenaris Group

Equipamentos

Tanques para Postos de Com-
bustiveis, Material Handling e
Hastes de Bombeamento
Nasareno das Neves
nneves@confab.com.br

(12) 241 1031 tel

(12) 241 1258 fax

Tubos para Exportagao
Nicolau Marcelo Bernardo
nbernardo@confab.com.br
(12) 244 9100 tel

(12) 244 9027 fax

www.confab.com.br

A Jodo Henrique Leoti e Anténio Augusto da Silva (1° e 3° da esq.

para a dir.), da Ipiranga, com Dalmo Martins e Marta Moretti,
ambos da Confab.

clientes. Paralelamente a expo-
si¢do, foram realizadas apre-
sentagdes de trabalhos técni-
cos, estudos de casos, orien-
tagdes sobre as normas que
regulam o setor e analises de
novas tecnologias e solugdes.

Confab

Tubos para Mercado de
Petréleo e Gas

Luiz Tadeu Valéncio
lvalencio@confab.com.br
(12) 244 9110 tel

(12) 244 9117 fax

José Rey Mendez
jreymendez@confab.com.br
(12) 244 9001 tel

(12) 244 9004 fax

Representantes:

Rio de Janeiro - BSN

(21) 2210 3136 tel

Rio Grande do Sul - L. M. Repr.
(51) 3331 9124 tel

Bahia - TA - Asses. e Repr.

(71) 285 5198 tel

Distribuidores:

Acotubo (11) 6909 5311
Gerdau (11) 6165 5511

Imefer (11) 6163 0699
Sanko-Sider (11) 6919 1066
Tubos Ipiranga (11) 4391 6000

Tubos para Mercado de
Saneamento

Germano Fehr Neto
gfehr@confab.com.br

(12) 244 9400 tel

(12) 244 9117 fax

Representantes:
Alagoas

FG. Assist. e Asses.
(82) 221 0615 tel

Bahia
Herbert Rodenburg
(71) 351 9699 tel

Ceara / Piaui
Solenoid
(85) 244 2248 tel

Distrito Federal
Energicon
(61) 3222728 tel

Goias
Fattor
(62) 251 0996 tel

A O estande da Confab recebeu
diversos visitantes, que
puderam conbecer seus

produtos e servigos

Minas Gerais
Phenax
(31) 32827666 tel

Para
Anselmo Mesquita & Cia.
(91) 224 4792 tel

Rio Grande do Norte
M&K
(84) 234 1785 tel

Pernambuco
VCL
(81) 3224 9111 tel

Parana
Nery Representacdes Ltda.
(41) 223 1193

Rio Grande do Sul
L. M. Cons. e Repr.
(51) 3331 9124 tel

Santa Catarina
Hidroluna Mat. San. Ltda.
(48) 246 0466 tel

Av. Gastio Vidigal Neto, 475, Cidade Nova, Pindamonhangaba, 12414-900, SP, Brasil
Rua Dr. Gonzaga, s/n°, Moreira César, Pindamonhangaba, 12440-900, SP, Brasil
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